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Software de
(re)venda

Chega de perder tempo com atividades
I secundarias: use a tecnologia como
I aliada para alavancar as suas vendas!

www.buzina.pt



O problema

Coordenar a venda de produtos
e/ou servicos tem um relativo grau
de complexidade. A gestao de
equipas de comerciais por todo o
pais, 0 acompanhamento das
notas de encomenda em tempo
real e conseguir agilizar a compra
Nno Momento exato sao tarefas
imprescindiveis ao crescimento
dos negocios.

A solugao

O software bSales ajuda-o a controlar
0 seu negocio de forma simples
tornando-o mais flexivel e produtivo!
Esta moderna e pratica solucao
permite-lhe:

m vender online 24h/dia

m aumentar receitas com uma
gestao eficiente

m Monitorizar as encomendas em
tempo real

m gerir os stocks

m definir promocdes por cliente ou
produto

m analisar vendas por dia, semana, més

m analisar vendas por comercial ou
por cliente

m eMitir notas de encomenda

m analisar workflows

Solucgao vertical que cobre as principais
especificidades do comércio, retalho e servicos.



solucdo vertical, simples e intuitiva

O know-how e experiéncia adquiridos ao longo de mais de uma década permitiram-nos,
NO contacto com varios setores de atividade, desenvolver uma solucao vertical que cobre
as principais especificidades do Comeércio, Retalho e Servicos.

O nosso software foi pensado a medida do seu negécio:

é simples e intuitivo tem um custo baixo de nao tem limitacdes
mManutencao geograficas

ENCOMENDA
L

Porqué o software bSales?

",

Sl

Personalizagao Segurancga Integragdes Suporte Técnico

Completamente Os seus dados Com o software de Equipa de

personalizado as estao totalmente gestdo/ERP, web- profissionais pronta
suas necessidades seguros com site ou loja online a esclarecer as suas

tecnologia SSL duvidas



Funcionalidades

Médulo 1 - Gestao de clientes
Informacao detalhada de contactos
Lead scoring
Pedidos de compras/ivendas Anéiie Estaistca

Consulta e processamento de notas de
encomenda

Selecione um Grafico

Ver Todos

Historico de comypras por cliente
Clientes com maior numero de

Alertas e notificacdes Encomendas
Definicao de modelos de email

Envio de emails por cliente ou categorias de

clientes
Importacao e exportacao de clientes por definicao

de filtros

Visualizacao do funil de negocios

Workflows do volume de n eg ocios Numero de Encgpwendas por més por
iente

Definicao de métricas-chave

Médulo 2 - Gestao de produtos

Niveis de acesso distintos: administrador e comercial

Upload de produtos (imagem, descricao, referéncia,
preco e stock)

Apresentacao do catdlogo de produtos e/ou servicos
Possibilidade de destague de produtos

Promocao de produtos por tipo de cliente

Gestao de stocks

Definicao de métricas-chave

Cotacdes de vendas

Sistema de pesquisa por filtros

Campos customizaveis

Workflows do volume de negocios por produto



ilibSales

Desafie-nos.

Software de (re)Jvenda B2B

Solicite-nos uma demonstracao.

Contactos

BRAGA

Largo 12 de Dezembro, n° 25.
4705-259 Braga

+351 253 618 458 / +351 935 243 577
geral@buzina.pt

LISBOA

Av. D.Joao Il, n°50 Ed. Mar Vermelho, 4°
1990 - 095 Lisboa

+351 935 243 577
lisboa@buzina.pt
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Com as nossas solucdes aproveite o tempo extra e va beber um café! H
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